
 

Gute Arbeit erfordert gutes Werkzeug 

 
 
 
Gute Arbeit erfordert gutes Werkzeug. Die anovica ist ein wachsendes 
Unternehmen in Nürnberg, das medizintechnische Geräte an Tierarztpraxen 
und -kliniken in der Region DACH vertreibt. Unser Anliegen ist es Tierärzte/innen 
individuell zu beraten, den Einstieg durch fachliches Training zu erleichtern und 
ein serviceorientierter Ansprechpartner zu bleiben – auch nach dem Kauf.  
 

Zum nächst möglichen Zeitpunkt suchen wir für das Gebiet Deutschland Nord-
Ost eine 

 

    Vertriebsmitarbeiterin (m/w/d) 

 

Was erwartet Dich? 

• Du übernimmst ein Gebiet mit Bestandspraxen/-kliniken, deren Kontakt Du 
pflegst und deren Ansprechpartnerin Du bist 

• Gleichzeitig entwickelst Du Dein Gebiet eigenverantwortlich, indem Du 
Neukund:innen akquirierst und das Potential Deines Gebietes analysierst 
und ausbaust 

• Du führst eigenständig Verkaufsgespräche und bist Ansprechpartnerin für 
Deine Kund:innen in allen Belangen 

• Du generierst Aufträge und kommunizierst für deren Abwicklung eng mit 
dem Innendienst 

• Du trainierst und schulst das Team einer Tierarztpraxis/-klinik an Ihrem 
neuen Gerät  

• Du bringst dich in Marketingaktivitäten ein und entwickelst eigene 
Marketingstrategien 

• Du arbeitest eng mit dem Vertriebsteam zusammen 
• Du nimmst an verkaufsfördernden Maßnahmen, Weiterbildungen und 

Veterinärmessen teil (auch überregional)  
 
 

Was bieten wir Dir? 

• Interessante und eigenverantwortliche Aufgaben in einem erfolgreichen 
und wachsenden Unternehmen 

• Eine gründliche und individuelle Einarbeitung im Team 
• Attraktive und leistungsgerechte Vergütung 
• Ein unbefristetes Arbeitsverhältnis 
• Weiterbildungsmöglichkeiten 
• Betriebliche Altersvorsorge 
• Kollegiales Betriebsklima  
• Ein Dienstwagen, der auch zur privaten Nutzung zur Verfügung steht 
• Das Außendienstpaket: Laptop und Mobiltelefon 
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Was solltest Du mitbringen? 

• Du bist Tierarzt/Tierärztin mit ersten Erfahrungen im Verkauf oder 
Vertriebsprofi mit ersten Erfahrungen in der Veterinärbranche 

• Du hast Freude am Umgang mit Technik, und es macht Dir Spaß 
Medizintechnik zu verstehen und zu beraten 

• Deine Denkweise ist nicht nur betriebswirtschaftlich, sondern auch 
unternehmens-, kund:innen- und serviceorientiert 

• Dein Umgang mit EDV-Systemen ist sicher und die deutsche Sprache 
beherrschst Du in Wort und Schrift 

• Du hast ein freundliches, kompetentes und überzeugendes Auftreten im 
Kontakt mit Kund:innen 

• Du hast eine strukturierte und effiziente Arbeitsweise 
• Du verfügst über ein starkes Verantwortungsbewusstsein sowie über 

Organisationstalent und Flexibilität 
• Hotelübernachtungen auf der Außendienst-Tour gehören für Dich zum Job 

dazu 

Du denkst, Du passt zu uns und willst uns kennenlernen?  
Dann freue ich mich auf Deine Bewerbung per Email: erichsen@anovica.de.  
 
Viele Grüße, Gabriela Erichsen 

 

 

 

mailto:erichsen@anovica.de

